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FORMATION & COACHING

UIA & I’Humain : U'harmonie dans 'immobilier

LES OBJECTIFS PEDAGOGIQUES DE FORMATION

A l'issue de la formation le stagiaire sera capable de :

e Comprendre les fondamentaux de I'lA appliquée a I'immobilier ;
e Maitriser I'art du prompting (création de requétes efficaces) ;

e Utiliser I'lA pour la prospection et la relation client ;

» Exploiter des outils IA adaptés a I'activité immobiliére.

MOYENS PEDAGOGIQUES ET TECHNIQUES

Formation 100 % distancielle (visioconférence).

Durée : 2 modules de 3h30, a 14h chacun.

Méthodes : théorie, exercices pratiques, mises en situation.
Supports : livret numérique + présentation projetée.

Evaluation : QCM, feuille d’émargement, évaluation satisfaction.

PUBLIC VISE

® Conseillers immobiliers
e Agents indépendants
e Responsables d’agence

NIVEAU DE CONNAISSANCES PREALABLES REQUIS

Aucune connaissance préalable en intelligence artificielle n’est requise.

LA DUREE DE FORMATION

7 heures (2 modules de 3h30)

CONTENU DETAILLE DE LA FORMATION

Module 1 (14h — 17h30) — Comprendre I'lA & Prompting

- Introduction a I'lA générative et a ChatGPT (fonctionnement, usages, limites)

- Différences entre GPT-3.5 et GPT-4
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- Cas d’usage immobilier : contenu, automatisation, relation client
- Structure d’un prompt efficace et création de prompts avancés
- Techniques d’amélioration : feedback, contraintes, reverse prompting

Module 2 (14h — 17h30) — Application IA pour la Prospection & la Relation Client

- Personnalisation de ChatGPT avec les “Custom Instructions”
- Rédaction de messages pour email, SMS, réseaux sociaux

- Création de scripts de relance, estimation, suivi client

- Qutils : Immo Predictor, Prospect IA, My DPE, My Boitage

QCM d'évaluation des acquis

Questionnaire de satisfaction et cloture de la formation

LENCADREMENT DE LACTION DE FORMATION

Tous les formateurs de I'équipe Start-Academy ont minimum 8 années d'expérience dans I'immobilier,
notamment dans le domaine de la vente de biens, de formation d'agents et de coaching individuel.

LES MOYENS D'EVALUATION MISE EN CEUVRE ET SUIVI

- Une liste d’émargement est a signer a la demi-journée ;
- Un certificat de réalisation sera délivré a chaque participant a la fin de la formation
- Une évaluation sous forme de QCM aura lieu en fin de formation.

- Evaluation de la satisfaction stagiaire + evaluation de la montee en compétences étapes par
etapes par des mises en situation pratiques.

MODALITES d’INSCRIPTION ET DELAI D'ACCES A NOTRE FORMATION :

Afin de vous inscrire a notre formation, merci de contacter minimum 14 jours avant le début de la
formation : Julien LAFITTE formation@start-academy.fr 07 80 91 95 31

Une fois votre inscription validée, nous vous adresserons une convention de formation et une
convocation vous sera envoyée par mail 7 jours avant le début de la formation. Test de
positionnement a realiser avant d'acceder a la formation.
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En cas de subrogation de paiement, un accord du financeur doit nous étre parvenu avec le début de
la formation.

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES EN SITUATION DE HANDICAP

La loi du 5 septembre 2018 pour la « liberté de choisir son avenir professionnel » a pour objectif de
faciliter I'accés a I'emploi des personnes en situation de handicap.

Notre organisme tente de donner a tous les mémes chances d’accéder ou de maintenir 'emploi.

Nous pouvons adapter certaines de nos modalités de formation, pour cela, nous étudierons
ensemble vos besoins.

Pour toutes questions, merci de contacter : Julien LAFITTE formation@start-academy.fr 07 80 91
9531

TARIF

199 € TTC / personne (au lieu de 336 €)
Tarif négocié grace au partenariat avec Keller Williams France.
Réservé aux membres et invités Keller Williams.

(TVA non applicable en vertu de I'article 261-4-4° du CGl)

CONTACT

Julien LAFITTE formation@start-academy.fr 07 80 91 95 31
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